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Presentacion

Modelo de éxito en Navarra

Una llamada a la diferenciacién estratégica

la herencia histérica y las sucesivas polificas de impulso econémico y empresarial puestas en marcha por las
comunidades auténomas han conformado en Espafia un esquema de alta competencia enfre regiones que, si en un
inicio se limitaba al dmbito doméstico, hoy en dia fiene una innegable vocacién infernacional. Y es que, en un mercado
global cada vez més interconectado, las autonomias se ven obligadas a rivalizar con los territorios de ofros paises
en la dificil tarea de capfar nuevas inversiones. A su favor, lo gobiernos regionales disponen de herramientas dfiles vy
dinamicas, como son la posibilidad de disefiar incentivos fiscales de dmbito autonémico o promover ayudas ajustadas
a las necesidades de las compaiiias que pretenden atraer y refener.

Frente a esfa realidad, cada dia mas pujante, algunas comunidades auténomas han decidido dar un paso al frente
y abundar en la diferenciacién activa para aprovechar sus caracteristicas propias y obtener ventajas competitivas
en aquellos sectores donde son més fuertes. Esta especializacién practica ha dado como resultado que el mundo
empresarial asocie determinadas actividades a ferritorios concretos, como es el caso del turismo en las Islas Baleares,
la pesca en Galicia o el sector logistico en Aragén.

Esta diferenciacion ofrece a las comunidades con condiciones demogréficas menos favorables la posibilidad de
competir con aquellas regiones que fradicionalmente reciben mas inversion privada pero que menos han avanzado en la
especializacién, convirtiéndose asf en polos de atraccién para empresas de un determinado perfil. Un posicionamiento
que les ha permitido ganar una importante visibilidad esfratégica tanto nacional como internacional.

APD, con la colaboracién de Deloitte, organiza el Ciclo “Modelo de éxito en Navarra. Una llamada a la diferenciacién
estratégica”, donde a nivel local, se tratarén los diferentes aspectos de esfa tendencia, clave para la dinamizacién
econémica de los ferritorios y generadora de inversion y de empleo. Dicho Ciclo se celebraré en todas las CCAA de
nuestro pais.

"Modelos de éxito en Navarra. Una llamada a la diferenciacion estratégica” fendrd lugar el proximo 20 de noviembre
en el Palacio Baluarte de Pamplona. El encuentro, al que esfén convocados los méximos responsables y directivos
empresariales de Navarra, seré clousurado por el Vicepresidente del Gobierno de Navarra, Manu Ayerdi.
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Inscripcion

Modelo de éxito en Navarra

Una llamada a la diferenciacién estratégica

Pamplona, 20 de noviembre de 2017

Informaciones précticas
e Dia: 20 de noviembre, 2017
® lugar: Pamplona — Palacio Baluarte (Plaza del Baluarte, s/n)

® Horario: Recepcion de asistentes: 11:15 h

Jornada: De 11:30 a 14:10 h (seguido de vino navarro)

® Inscripciones: www.cpd.es

® Informacién: 94 423 22 50 / inscripcionesnorte@apd.es

Cuotas de inscripcion

Asistencia gratuita para Socios de APD e invitados de las entidades colaboradoras

No socios, solicitar informacién enviando un e-mail a Josu Escudero: jescudero@apd.es




